CADFEM

Account Manager (m/w/d)

Zur weiteren Verstdrkung unseres Vertriebsteams in Wien suchen wir zum ndchstmdglichen Zeitpunkt einen Account Manager
(m/w/d) in Vollzeit. In dieser Funktion betreuen und beraten sie Bestandskunden und Ubernehmen Verantwortung fir den
Vertrieb von Simulationssoftware in Westdsterreich.

Unser Angebot

e Sie unterstUtzen Unternehmen die Digitalisierung voranzubringen und arbeiten in einem modernen Umfeld

e Aktive Mitgestaltung von Vertriebsstrategien

e Eine verantwortungsvolle und abwechslungsreiche Herausforderung mit umfassenden Gestaltungsmaoglichkeiten

e Ein zukunftsweisendes Umfeld mit viel Freiraum fur die fachliche sowie personliche Weiterbildung und -entwicklung

e Einsicherer Arbeitsplatz mit flexiblen Arbeitszeiten, welche eine Vereinbarkeit von Familie und Beruf ermdglichen

e Flache Hierarchien mit kurzen Informationswegen, motivierender Atmosphare, hoher Kollegialitat und firmenweiten Events
e Kununu-Score = 4,58 von 5, Weiterempfehlungsrate = 95%

lhre Aufgabe lhr Profil

e Sie beraten industrielle Kunden zum strategischen e Sie haben Vertriebserfahrung im Entwicklungsumfeld von
Einsatz der rechnerischen Simulation nach Industrieunternehmen, oder Erfahrung im
technologischen und wirtschaftlichen Projektmanagement im CAE Umfeld
Gesichtspunkten e Sie bringen Begeisterung fir Simulationssoftware mit

e Sie entwickeln eine langfristige Partnerschaft mit e Sie haben einen technischen oder naturwissenschaftlichen
unseren Kunden Studienabschluss (z. B. Physik, Physikalische Technik,

e Sie erarbeiten Kundenbedarfe in der Entwicklung Maschinenbau, Elektrotechnik etc.) bzw. einen ahnlichen
neuver und Weiterentwicklung bestehender Abschluss
Produkte e Sjesind kommunikations- sowie verhandlungsstark. Im

e Sie erarbeiten Key Business Initiativen und Kundenkontakt treten Sie professionell und
Entwicklungspléne unserer Kunden dienstleistungsorientiert auf und betrachten

e Sie erarbeiten Account Plane und Roadmaps fur Kundenbeziehungen als langfristige Partnerschaften
strategische Kunden e Siesind es gewohnt selbststdndig zu handeln und arbeiten

e Sie arbeiten gemeinsam mit dem technischen Pre- auch unter Zeitdruck sorgfaltig
und Postsales Team e Flie3ende deutsche und gute englische Sprachkenntnisse

Das Gehaltspaket besteht aus einem Jahresbruttofixgehalt von mind. EUR 50.000,- und einem leistungsbezogenen, nach oben
offenen Bonus. Abhangig von lhren Qualifikationen und Vorerfahrungen ist natirlich eine Uberzahlung méglich.

Uber uns: 1985 gegriindet, zihlt CADFEM zu den Pionieren der Anwendung numerischer Simulation in der Produktentwicklung.
Mit 10 Standorten, 220 Mitarbeitern und 130 Simulationsexperten in Deutschland, Osterreich und der Schweiz ist CADFEM einer
der grof3ten europdischen Anbieter fir Simulationslésungen. CADFEM unterstitzt seine Kunden, das Potenzial von Simulation
Uber den gesamten Produktentwicklungsprozess bestmdglich zu nutzen. Als ANSYS Elite Channel Partner setzt CADFEM vor
allem auf die technologisch fihrende Software der ANSYS, Inc. In Osterreich hat CADFEM Biros in Wien und Innsbruck.

Wir freuen uns auf lhre vollstdndigen Bewerbungsunterlagen, vorzugsweise per E-Mail an: info@cadfem.at
FUr Ruckfragen stehen wir hnen telefonisch zur Verfigung unter: +43 1 58770 73
CADFEM (Austria) GmbH, Wagenseilgasse 14, 1120 Wien
www.cadfem.at



