
 
 

© CADFEM, 2024  www.cadfem.net  

 

 

 

Zur Erweiterung unseres Vertriebsteams in der Schweiz suchen wir nach Vereinbarung einen Account Manager (m/w/d) mit 
Leidenschaft für Solution Selling. Innovative Lösungsansätze, Teamgeist und Begeisterung für Digital Engineering und 
Simulation sind das Herzstück von CADFEM und spiegeln sich in all unseren Bereichen wider. 
 
 

Deine Aufgaben: 
 

Deine Ansprechpartnerin: 

 

• Betreuung und systematischer Ausbau von Bestandskunden 

• Gewinnung von Neukunden auf Basis qualifizierter Leads 

• Lösungsorientierte Beratung zu unserem gesamten Software- und 
Dienstleistungsportfolio im Simulationsumfeld 

• Koordination der Zusammenarbeit mit unseren 
Business Development Managern und Berechnungsingenieuren  

 

Jacqueline Cimmarrusti 
jacqueline.cimmarrusti@cadfem.ch 
+41 52 368 01 01 

 
 

 
 

Dein Profil: 
 

• Du hast Vertriebserfahrung im Entwicklungsumfeld von Industrieunternehmen oder Erfahrung im Projektmanagement im 
CAE Umfeld 

• Du hast einen technischen oder naturwissenschaftlichen Studienabschluss (zB. Maschinenbau, Elektrotechnik, Physik 
etc.) oder einen ähnlichen Abschluss 

• Du bist kommunikations- sowie verhandlungsstark. Im Kundenkontakt trittst du professionell und dienstleistungs-
orientiert auf und betrachtest Kundenbeziehungen als langfristige Partnerschaften 

• Fliessende deutsche und gute englische Sprachkenntnisse (verhandlungssicher), französische Kenntnisse von Vorteil 
 
 
 

Was dich erwartet: 
 

• Zusammenarbeit in einem ambitionierten Team. 

• Abwechslungsreiche Aufgaben mit Übernahme von Verantwortung. 

• Ein Überblick über die verschiedensten Industriebereiche und -anwendungen. 

• Ein zukunftsorientiertes Umfeld mit viel Freiraum und Ressourcen für die fachliche und persönliche Weiterentwicklung. 

• Wir bieten eine moderne Work-Life-Balance mit flexiblen Arbeitszeiten & Homeoffice für Vereinbarkeit von Familie, Freizeit 
& Beruf. 

 
 
 

Über uns: Bei CADFEM lieben und leben wir Digitalisierung. 1985 gegründet, zählt CADFEM zu den Pionieren der Anwendung 
numerischer Simulation in der Produktentwicklung. Mit 13 Standorten, über 250 Mitarbeitern und 140 Simulationsexperten in 
Deutschland, Österreich, Frankreich und der Schweiz ist CADFEM einer der grössten europäischen Anbieter für Simulationslösungen 
und weist den Weg zu digitalem Engineering. CADFEM bleibt vor allem ein Familienunternehmen mit menschlichem Gesicht und 
unterstützt seine Kunden, das Potenzial von Simulation über den gesamten Produktentwicklungsprozess bestmöglich zu nutzen. 
CADFEM setzt auf die technologisch führende Software ANSYS. Weil Software allein aber noch keinen Simulationserfolg garantiert, 
bietet CADFEM Produkte, Service und Wissen aus einer Hand: Software und IT-Lösungen, Beratung, Support, Engineering, Know-how-
Transfer. Unsere Mission: Befähigen durch digitales Engineering! 

 

Account Manager / Vertriebsingenieur (m/w/d) 
 

  


